
Stefano  Magosilettí

JVea  Manager Esperìenza  decennale  coi'ne Area  Manager

presso  Multìnazìonali  Italiane  e Estere  nei

settori  Pneumatíci  e Sístemi  dí Fissaggío

Pirelli  Tyre  spa Milano

Gennaio  2009 - Dìcembre  2015

Area Mahager Business Unlt Truck {Veicoli Inustriall) Area TWveneto+Prov. Ferrara/Brescia /Maritova.

Rispondevo  direttamente  al responsabile  vendite  Mercato  Italia  ed era mia respohsabilità  :

Gestione  coordìnamento  e controllo  deìla  forza  dì vendita  (4/5 Account  Manager  dipendenti),  attraverso

affiancamento  giornaliero  presso  tutta  la clientela  clientela  dell'area  svolgendo  attività  dì vendita,

promozione  e marketing.

Gestione  della  clientela  direzionale,  clíenti  con fatturato  superiore  a 1,5mio  €

Analisí  e pianificazione  degli  obiettiví  di vendita  singolì  e globali.  Definizione  delle  stategie  per ìl

raggiungimento  degli  steSSi

Gestione  Credito.  Verìfica  settìmanale  situazíoni  critiche,  risolíizione  eventuali  problematiche  per il

mantenimento  deila relazione  con la clientela.  Attìvità  di costante  report  con la direzione  comi'nerciale  e

amministrativa  .

Gestìone  delle ríuníoní  con Forza  di vendíta,  per la promozìone  delle  inizìatìve  commerciali  (campagne  dí

vendita)  ìncontrì  teenicì  con la clientela  e personale  dí Sede.

Controllo  e produzione  reportística  Biornaliera/  settimanale  vs Sede e da FDV, su andamento  mercato,

ìnìziative  e aziorÍ  competitors.

Programrnazione  realizzazìone  eventí.  Partecipazione  a Fiere specialistiche  di settore  a livello  e Nazionale

e lanci prodotto  a livello  eui-opeo.  Creazione  eventì  locali  per la promozione  e consolìdamento  del Marchio.

Prìncípali  risultati  : miglíor  íncremento  net  sales 2013  vs 2m2,  riduzione  sotto  la soglia  azlendaìe

media  giorni  di pagamento,  mantenimento  numerica  clíentela  retail  e aumento  clientela  della

distrìbuzìone,  importo  scadutì  praticamente  nullo  in % net  sales,  nessun  tcim  over  FDV negli u1timi5  anni.

Luglio  2005 Gennaio  2009

Account  Mana@er  Pirelli  Tyre spa Business  unit  truck  (Veìcoli  Industriali  ) Provìncìe  di

Trento/BoIzano/BeIIuno/Trevìso

Rispondevo  direttamente  all'Mea  Manager  Triveneto.  Era mia responsabilità:

Gestione  e amplíamento  poíafoglio  clientí  attívi,  promozione  e vendita  pneumaticí  della  gamma  Veícoli

índustriali, gestíone  del  credito, organízzazione  e gestíone  eventi  1oca15 istruzìone  e affiancamento  con

neoassunti.



Principali rísultatí rag@ìuntì: Aumento clìentela attìva. Aumento quota di mercato, ridu;jone drastica dello

scaduto.  Riduzione  termlni  di pagamento  medl

Bemac  srl  Costruzíohi  metalliche  e ìn allumlno.  Fonzaso  (BL)

Gennaio  2002  Luglio  2005 - Titolare  -Socio  Amministratore

Gestìone  personale  dipendente,  Ricerca  e acquisìzione  clientela,  AttiVità  dì rilevazione  in cantiere,

progettazione,  costruzione  e posa in opera,  partecipazione  a fiere  provincìali  e extraprovinclali  legate

all"edilizìa.

Pirelli  Tyre  spa  Milano

Gennaio  2001  Dicembre  2001

Fleet  Manager  Businnes  Unit  Truck  (Veicolo  Industriale  ')Area Triveneto  +Provincie  dì Ferrara  e BoloHna

Rispondevo  direttamente  alla Direzione  Vendìte  Mercato  Italia.Era  mia responsabilità  :

Mantenímento  e aumento  della  clientela  attíva  nell'Area  assegnata,  Gestione  rapportí  con aziende  dì

trasporto  Pubblìco,  con rapporto  diretto  o triangolato  con dealer  di zona. Irnplementazione  data  base

dedìcato  e vendíta  oltre  che del  prodotto  nuovo,  anche  del prodotto  ricostruito.  Presentazione  e vendita

dí servizi  collaterali,  coì'ne servizi  assistenza  convenzionatì  con ACl/Pìre!li  e prodotti  di marketing.

Luglio  1999-Gennaio2000  - Area  Manazer  Businnes  Unit  Truck  (Veicolilndustriali  )XVea Triveneto

Ottobre  1997-Lug1io  1999  - Account  Manazer  Businnes  Unit  Truck  (Veicoli  Industriali  ) pro.  Trento  -

Bolzano-Belluno

Fink srl  Terlano  (B2) GruppoWurth

Gennaio  1990-  Settembre  1997  - Area Manazer  Area  trìveneto  nel settore  artiHianato  per  la vendita  di

sistemi  di fissazzio,  attrezzature,  prodotti  chimici,  minuterie  e elettroutensili.

Rìspondevo  direttamente  al direttore  vendíte  Italia, che a sua volta  si relazionava  con la direzione  vendite

del Gruppo  Wurth  ltalia.  Era mia  responsabilità  :

Costituzione  dí una  nuova  rete  dí vendíta  sul territorio  asseHnato,  attìvítà  dí ricerca,  selezíone  e

assunzìone  personale  dí vendita.  Creazione  e svoìgímento,  corsí  di formazione  tecnica  sul prodotto  e

tecníche  di vendíta.Successivamente  attívità  di affíancarnento.  Píamficazíoni  obiettivi  di vendita,  giro

visíte  e strategie  per  il raggiungimento  di essi. Gestione  delle  riunioni  e partecípazione  ad ínnumerevoli

corsì  di formazione  intema.

Wurth  srl  Terlano  (BZ)

Settembre  1984-Gennaio  1990  - Agente  monomandatario.



IMCO  ITALIA  spa  Cornate  d'Adda  (MI)

Maggio  1978-Agosto  1984  - Agente  rnonomandatario,  poi  Responsabíle  vendite  di zona  provìncie  dì

Belluno  e Trevìso  perla  vendita  diretta  di prodotti  casalinghi.

Istruzione:  1976  Maturità  Tecnìca  Diploma  dì geometra.

Formazìone:  parì:ecìpazìone  ad ìnnumerevolì  corsl  dì formazione  sia in Pirelli  Tyre  che  hel gruppo  Wurth,

volti  a mlgliorare  ed approfondire  : tecniche  dì vendite,  sviluppo  della  leadershlp,  processo  dì delega,

gestione  delle  rìunioni,  miglioramento  della  Prestazione,  Organìzzazìone  e controllo.  Coaching.

Conoscenze  ínformatíche:  Windows,  Internet  Explorer,  Outlook  expr.,  buona  conoscenza  dl Word  e dl

Excel.Utilizzo  quotidiano  di Internet.  Conoscenza  del  sistema  gestionale  SAP.

Conoscenze  Linguistiche:  Francese  scolastico,lnglese  scolastico.

Ulterìori  informazioni,  Stato  civìle  : coniugato.ln  possesso  di patente  B.

Autorlzzo  Il trattamento  dei miel datì personall, ai sensl del D.Lgs 196/2003  ad esclusivo usú dl selezlone dl personale

Febbraio  2016




